
社長の悩みの70％以上は

事業戦略のポイントを分かりやすく可視化して売上ＵＰ！

我が社のNo.1営業戦略室

決算申告における黒字申告の割合（％） 黒字申告率の推移
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＊1、2： 【データ出典】
（国税庁）平成23事業年度に
おける法人税及び源泉所得税の
申告事績について
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なんと
日本の法人の
70％以上は赤字！

申告総件数
852千件
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H19年をピークに
黒字企業は20％台の
下降傾向へ！

現状分析 営業ツールの
イメージ化

営業戦略の
ポイントを
可視化

営業マンに武器がなく
営業に四苦八苦。疲弊している！

こんな方に最適です！

営業しても売れない！
効率的に売れる仕組みが欲しい。

自社の商品をどうやって
販売したらいいか分からない！
広告を展開しても反応が薄い！
費用対効果が悪い！

＊1

＊2

売上を上げるセオリーを
経営戦略書というカタチで
Oneパッケージ化



ご利用の流れとサービス概要

● 上記の見本は実際に提案させて頂いた工務店様向けの資料となります。　● 営業ツールの著作権は当社に帰属します。データ買取の場合は別途お見積りとさせて頂きます。　● 本サービスは大まかな経営戦略の方向性は出せま
すがあくまで簡易的サービスとなります。　● 本格的な経営計画書作成、経営理念・ビジョン作成、行動規範作成サポート、会計分析、人事労務分析等は全て有料オプションとなります。　● 本サービスは売上アップを確約するものではあ
りません。あくまで、日々 の活動と進捗管理、数字管理等の自社努力が必要となります。　● 営業チラシへ掲載するロゴの作成・トレース、MAP作成、写真撮影、イラストレーション、画像合成、レンタルフォトの利用等は有料となります。

ご利用料金の目安

貴社の営業戦略のスピードを高める
営業ツールの構成案を作成。
社内への戦略の共有度を高めます。

確度の高い営業戦略を行う上でのポイントと、
自社で行うべきアクションプランの
方向性をご提出いたします。

簡易経営戦略書 四半期毎実績書

現状分析

営業戦略の
ポイントを可視化

営業ツールの
イメージ化

お客様の企業を取り巻く内部環境（強みと弱み）、
外部環境（機会・脅威）を分析表（ＳＷＯＴ分析＊3）に
マッピングします。
＊3：外部環境や内部環境を強み (Strengths)、弱み (Weaknesses)、機会 (Opportunities)、脅威 (Threats) の
4つのカテゴリーで要因分析し、事業環境変化に対応した経営資源の最適活用を図る経営戦略策定方法

営業ツールの
デザイン・印刷

運用・検証
更なる最適化

印刷されたチラシを日々の営業活動にご利用ください。
更なる営業効率化に向けた
検証分析及び更なる最適化もご相談ください。

ご説明・ご契約 当サービスのご説明にご納得頂いた上で
お見積兼発注書へのサインを頂戴いたします。

ヒアリング 大まかな経営戦略（経営資源・営業戦略・会計財務等）を
確認させて頂きます。（1時間程度）

我が社のNo.1営業戦略室

（現状分析・営業戦略のポイント・経営コンセプト・重要指標の予算化）
※表紙含め10P以内

100,000円（税別）

（重要指標予実・差異分析・次の四半期の活動のポイントのまとめ）
※表紙含め10P以内

50,000円（税別）

（有料オプション）＊4

（有料オプション）

実際に営業に活用頂けるように、当社プロデザイナーが
デザインを施し、印刷物としてご納品させて頂きます。
＊4：営業ツールのデザイン費・印刷費はアイテムや工数に応じて異なりますので、
詳しくはNo.1クリエイティブカタログ、または販促コンシェルジュホームページをご参照ください。

TEL:03-5510-8934 No.1税理士法人
オフィシャルホームページ

No.1税理士法人 検 索
お問い合わせはこちら

月～金 9：00～18：00（土日・祝祭日・当社指定休日を除く）税理士法人番号 第3062号


